
Fundraising:  
Mit Leidenschaft überzeugen! 

 
Referent: 
 
Andreas Schiemenz 
Philanthropie & Stiftungen  
HSH Nordbank AG, Hamburg 

- Unterlagen für Teilnehmende -  
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Wünsche zum Vortrag 

(1) Wie finden Geber und Organisationen zusammen? 

(2) Wie kann eine gemeinsame Ebene hergestellt werden? Wie kann auf 
Augenhöhe gesprochen werden? 

(3) Was macht einen Fundraiser aus, wie stellt er sich auf den Geber ein? 

(4) Wie müssen sich Sozialunternehmen aufstellen, um für die Geber glaubwürdig 
zu sein? 
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Meine Themen für Sie sind: 

Fundraising 

Leiden-
schaft 

Über-
zeugung 
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Fundraising bedeutet  
Menschen um Geld bitten.  
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Fundraising ist ehrliche Beziehungsarbeit 
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Wie finden Geber und 
Organisationen zusammen? 
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